
Psikoloji ve Ekonomi 
(Davranışsal İktisat) Dersleri 

Okuma Listesi 
Yıldızlı okumalar gereklidir. Lütfen derse gelmeden önce bu makaleleri 
okuyunuz. Eğitmen her derste bir sonraki ders(ler) için hangi makale(ler)in 
okunacağını duyuracaktır. Yıldızlı olmayan okumalar zorunlu değildir, ancak 
derslerde veya problem setlerinde ele alınan materyalleri anlamanıza yardımcı 
olabilirler. Derste işlenen konulara ilişkin kavrayışınızı derinleştirmek istemeniz 
durumunda bu makalelere başvurmak isteyebilirsiniz, ancak sizi derste işlenen 
kısımların ötesinde bu makalelerin içeriği konusunda sınamayacağız. 
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